CANVAS Social

( pr—— \ ( VISION UTOPICA  \ (_‘M

¢Qué cambio positivo quieren generar

éCudl es el objetivo que se desea alcanzar colectivamente a través del ¢Qué impactos positivos y negativos existen en la parte ecoldgica, social y

en su comunidad o regién con este
proyecto? proyecto?¢Cudl es la principal meta econdmica?
social que quieren alcanzar? ¢Cémo

beneficiara este proyecto a las personas

involucradas (productores,

\ ) Qnsumidores,familias)? J‘ \
( \ (4 B\Y’ PROPUESTA DE VALOR

C. COMUNICACION

;Qué problema principal ¢éCudles son las acciones mas ¢Coémo damos a conocer nuestros Py S? ¢Qué problema principal
< inci . ¢Para quién creamos valor?
importantes para que el modelo de ¢Cémo pueden comprar nuestros Py S? ,
enfrentan en el sector? negocio funcione (para crear y  Como evaldan los clientes nuestra enfrentan en el sector?
L~ . ¢
ofrecer una propuesta de valor, llegar éCudles son nuestros clientes
¢Qué necesidad no esta siendo a los mercados, percibir ingresos)? mas importantes? propuesta de valor?¢Cémo se ¢Qué necesidad no esta siendo
atendida en su comunidad o \ . mantendran informados a los usuarios, atendida en su comunidad o
¢Qué clase de personas u clientes y beneficiarios? ¢Qué servicio
sector? ALIANZAS CLAV sector?
M organizaciones seran los que de atenci6n posventa ofrecemos?
éQuiénes son los mas afectados ¢Qué la red de proveedores y paguen por tus productos o K j _ ¢éQuiénes son los mas afectados
. socios contribuyen al .
por este problema o necesidad? . . Y servicios? por este problema o necesidad?
funcionamiento de un modelo de fo D|STR|BUC|6N
S . negocio? - S L
¢Qué sucedera si no se resuelve g iQuiénes se benefician? ¢Qué sucederd si no se resuelve
L. k J‘ ¢Como entregamos a los clientes L.
esta problematica? esta problematica?

nuestra propuesta de valor?

RECURSOS CLAVE

¢Se atiende alguna necesidad? ] ) ] . ) ¢éSe atiende alguna necesidad?
¢Cuadles son los activos mas ¢Como se haran llegar los productos o |

importantes para que un modelo de servicio a los clientes?

¢Actualmente como se esta ¢Actualmente como se estd

negocio funcione? Los recursos clave
atendiendo ese pueden ser fisicos, econémicos, ¢ En dénde pueden comprar los clientes atendiendo ese

Qoblema/necesidad? ) intelectuales o humanos. \ jJ Qstros productos y servicios? Qroblema/necesidad? /

ESTRUCTURA DE COSTOS ( EXCEDE|

¢Qué se piensa hacer con los excedentes
¢Qué actividades generaran un desembolso para el proyecto (para creary econdémicos? ¢Qué actividades generaran ingresos para el proyecto?
En caso de que se generen otros
excedentes (materia prima, materiales,
alimentos, insumos, etc.) ¢Qué se piensa
hacer con ellos? cliente?

éDe qué depende el éxito del proyecto? éPor qué y cdémo pagan actualmente? (las opciones existentes en el
¢Se trata de un salario? ¢Representa un

porcentaje de las ventas? ¢El servicio en si i . .
genera el beneficio? éAlcanzar los ¢Qué segmentos de clientes reportan beneficios?

) objetivos sociales depende de la cantidad
excedentes?

FUENTES DE INGRESOS

- i Cud i i i fo?
ofrecer una propuesta de valor, llegar a los mercados, percibir ingresos)? ¢Cual es la cantidad de ingresos que se estiman generar en un afios

¢Por qué propuesta de valor esta dispuesto a pagar cada segmento de

mercado)




